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Die genossenschaftlichen Zentralbanken und ELAXY. Eine 20-jährige Erfolgsgeschichte.
Wie Virtualisierung die Leistung steigert und die Kosten senkt. 

Aktive Beziehungspflege ist die Voraussetzung für gutes Empfehlungsmanagement.

Einfach 
entscheiden
Wie Sie den Vertrieb gezielt steuern. Und zur rechten 
Zeit den richtigen Kunden ansprechen
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