
ELAXY 
 FINANZPLANUNG

 > Konzeptionell beraten und Beratungsqualität erhöhen: Für mehr Beratungs- und Verkaufserfolg
 > Mit Analysen, Grafiken und Handlungsempfehlungen Sellingpotenziale generieren
 > Rechts- und haftungssicher beraten, Zeit sparen und gleichzeitig die Kundenbindung erhöhen

 die software die erfolgreich Beratung von vermögenden Privatkunden

Besser Beraten. 



5 Gründe:

Die ELAXY Finanzplanung unterstützt Sie in Ihrer Beratung und hilft Ihnen so, Ihre Kunden rechst- und zukunftssicher zu beraten.  
Das Besondere dabei: Die ELAXY Finanzplanung ist ein flexibles, modulares Programm, das neben der schnellen Basisanalyse, 
dem gezielten Produktverkauf ebenso eine ganzheitliche, vernetzte Auswertung und Beplanung des Vermögens ermöglicht – ak-
tuelle Steuer- und Sozialversicherungsrechnung inklusive.

1. �effektivität in der  
beratung erhöhen

> �Themenpläne helfen im Beratungsgespräch 
Kundenwünsche zu formulieren und ver-
steckte Wünsche zu endecken. 

> �Cross-Selling wird durch diese Herange-
hensweise aktiv gefördert.
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mit der richtigen software-
lösung durchstarten: 

5. �professionelles,  
einheitliches auftreten

> �Mit den Ausdrucken der ELAXY Finanzpla-
nung geben Sie Ihren Kunden die besten Ar-
gumente an die Hand. Nachvollziehbar und 
anschaulich stellen Sie die Beratungsergeb-
nisse dar.

3. rechtssichere beratung

>  �Automatische Berücksichtigung des aktuel-
len und zukünftigen Steuerrechtes.

>  �MIFID/VVG konforme Beratungsprotokolle 
werden so gefördert.

4. �beratungsqualität  
sicherstellen,  
kompetenz zeigen

> �Mit der richtigen Softwarelösung bieten 
Sie Ihren Kunden jederzeit eine qualifizierte 
und hochwertige Beratung. Die Software un-
terstützt Ihre Berater bei schwierigen The-
menstellungen und nur mit der richtigen 
Softwareuntersützung können Sie gewähr-
leisten, dass Ihre Beratungsqualität immer 
auf dem neuesten Stand ist.

>� �Mit der ELAXY Finanzplanung kann jeder 
Berater eine professionelle, hochwertige  
Finanzplanung durchführen.

2. �bessere vertriebliche  
ansätze

> �Durch Visualisierung können Selling-Poten-
ziale leicht und schnell erkannt werden. So 
werden z. B. Versorgungsücken unmissver-
ständlich angezeigt. Dem Kunden werden 
seine Lücken deutlich.

> �Ziele können historisiert werden. Verände-
rungen können somit auch zu einem spä-
teren Zeitpunkt nachvollzogen werden. So 
wird Beratungsbedarf geschärft, die Zieler-
reichung kann kontrolliert werden.

> �Ihre Empfehlungen können mit Simulationen 
und Grafiken klar belegt werden. 

Gute Gründe 
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V  
iele Softwareprodukte ver-

sprechen es, aber nur wenige 

halten es: Die Unterstützung 

der ganzheitlichen, bedarfs-

orientierten Kundenberatung. In immer 

komplexer werdenden Märkten, bei im-

mer vielschichtigeren Produkten und der 

Flut an Innovationen und Änderungen 

in der Steuergesetzgebung ist aber ge-

rade eine einfach aufgebaute, schnell 

und intuitiv zu verstehende Software, 

die universell  einzusetzen ist, leicht in-

terpretierbare und nachvollziehbare Ergeb- 

nisse, Grafiken und Tabellen liefert und 

daraus Handlungsanweisungen ableitet, 

eine entscheidende Grundvoraussetz-

ung für die qualifizierte Vermögensana-

lyse und -planung und damit den Bera-

tungs- und Verkaufserfolg. Die ELAXY 

Finanzplanung unterstützt Makler und 

Finanzberater hier mit einem ausgefeil-

ten Werkzeug, das eine schnelle, ein-

fache und klare Optimierung ermöglicht 

und eine Beratung über alle Vermögens-

arten hinweg ermöglicht.

einen Ganzheitlichen Überblick 

über den kunden verschaffen

Hohe Transparenz ist beste Basis für 

fundierte Entscheidungen mit Weit-

blick. Wer alle Daten sorgsam betrach-

ten und in einen Zusammenhang set-

zen kann, ist dabei klar im Vorteil. 

Die ELAXY Finanzplanung sorgt da-

für mit einer übersichtlichen Erfas-

sung. Die Gesamtfinanzsituation des 

Kunden wird klar gegliedert, dabei wer-

den alle Vermögenswerte berücksich-

„Wesentlicher Vorteil der ELAXY Finanzpla-
nung sind die zahlreichen Kombinationsmög-
lichkeiten der verschiedenen Szenarien und 
die intelligente Vernetzung der einzelnen  
Beratungsthemen.“ 
Ingo Sonnenschein, Verantwortlicher für die Umsetzung des operativen Programms im 
Vermögensmanagement

tigt: Geld- und Kapitalanlagen, Versiche-

rungen, Aktien, Immobilien und andere 

Sachwerte, aber auch Verbindlichkeiten, 

sowie Beteiligungen und Betriebsver-

mögen. So können Berater die Risiko-,  

Liquiditäts- und Rentabilitätssituati on 

ihrer Kunden im Überblick und im De-

tail optimal analysieren. Das unterstützt 

sie effizient im Erstgespräch, sorgt für 

eine fundierte Voll- oder Themenanalyse.

BEdarf Erkennen und 

Aufzeigen

Liegt die Gesamtfinanzsituation trans-

parent vor, können die nächsten Schritte 

schnell und strukturiert angegangen 

werden. Die übersichtlichen Darstellung- 

en der ELAXY Finanzplanung verdeut- 

lichen die Verfügbarkeit der einzelnen 

Vermögenswerte und die Entwicklung  

der Erträge im zeitlichen Verlauf. Im- 

mer unter Berücksichtigung der steuer-

lichen Situation. So können Berater sehr 

genau den Finanzstatus ihrer Kunden er-

mitteln und Handlungspotenziale punkt-

genau identifizieren.

Erfolgreicher Beraten und 
Besser verkaufen

Kunden werden immer anspruchsvoller – neue gesetzliche Vorschriften  
erschweren die Arbeit. Mit den richtigen Tools liefern Berater ihren Kunden 
die richtigen Argumente, zeigen Kompetenz und sind auch rechtlich auf der  
sicheren Seite.
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„Mit der ELAXY Finanzplanung sind wir in 
der Lage, das Feld Finanzplanung erfolg-
reich zu besetzen und unsere Top-Kunden 
damit langfristig an uns zu binden.“
Andreas Herschel, Bereichsleiter Vermögensmanagement



Mit lösungskonzepten durch-
starten

Wie wird sich das Vermögen entwickeln? Welche Auswirkungen haben Umschich-
tungen? Was sind die jeweiligen Vorteile der unterschiedlichen Strategien? Diese 
und viele andere Fragen können Berater in Sekundenschnelle errechnen und an-
zeigen lassen. 

Die ELAXY Finanzplanung zeigt 

übersichtlich die voraussicht-

lichen Geldzu- und abflüsse 

und Auswirkungen auf die Er-

trags- und Steuersituation. All das bildet 

den Kern einer individuellen Planung für 

und gemeinsam mit Kunden. Denn natür-

lich können auch besondere Wunschstra-

tegien und deren jeweilige Konsequenzen 

im Vergleich betrachtet werden. Gerade 

die Möglichkeit alternative Kredit- und An-

lageszenarien im Vergleich zu analysieren, 

individuelle Strategien zu simulieren und 

auch Mehrfachsimulationen durchzufüh-

ren, bietet Beratern und Kunden zusätz-

liche Entscheidungshilfen. Weitere Mög-

lichkeiten eröffnet der Planungsassistent 

für themenbezogene Konzepte.

Besondere  Themen im

Detail betrachten

Vermögen, Vorsorge, Generationenma-

nagement sind drei Themen, die im Be-

ratungsalltag einen besonderen Stel-

lenwert besitzen. ELAXY bietet hier eine 

detaillierte Planungsmöglichkeit der Ein- 

zelthemen wie auch eine vernetzte Be-

trachtung, Analyse und Planung. Bei-

spiel „Vorsorge“: Mit diesem Modul kön- 

nen Berater die aktuellen Versorgungslück- 

en verdeutlichen, Vorsorgemöglichkeiten 

miteinander vergleichen, verschieden- 

ste Szenarien wie Basisrente, Rürup- 

oder Riesterrente analysieren und durch- 

spielen und so qualifziert, rechtlich si- 

cher und transparent beraten. Auch in-

dividuelle Fragestellungen wie z.B. „Wie 

sieht meine Situation im Alter aus?“, 

„Was kann ich tun, um im Alter opti- 

mal abgesichert zu sein?“ oder „Welcher  

Vorsorgeweg ist für mich der richtige?“ 

können mit den Analysen und Grafiken 

aus der ELAXY Finanzplanung schnell 

und transparent beantwortet werden. 

Natürlich bietet ELAXY auch für die The-

menbereiche Berufsunfähigkeit, Hinter- 

bliebenenvorsorge, Immobilienwunsch, 

Sachversicherung und noch vielem mehr

Handlungsempfehlungen, Simulations- 

und  Optimierungsunterstützungen.

Anssprechende Grafiken 

überzeugen 

Was für alle Grafiken bei ELAXY gilt, gilt ins-

besondere auch bei den Modulen Vermö-

gen und Vorsorge: Die übersichtliche und 

umfassende Darstellung ermöglicht nicht 

nur dem Finanzberater und Makler ein 

schnelles Erkennen der Handlungspoten-

ziale, sondern auch dem Kunden die Nach-

vollziehbarkeit der gewählten Schritte und 

Strategien. Eine Dokumentation der beste-

henden Vermögenswerte in Form einer 

Privatbilanz ist dabei ein zusätzlicher Ser-

vice für den Privatkunden. Zudem ergänzt 

das Programm automatisch Aspekte und  

Hintergründe bezüglich des Themas 

Rechtssicherheit und ermöglicht dem  

Berater auch hier die Möglichkeit zur qua-

lifizierten Information. Last but not least 

dienen alle Übersichtsdarstellungen auch 

dem Verkauf. Durch das Aufzeigen von 

Vermögenswerten nach Fälligkeit und das 

Darstellen möglicher Alternativen sind sie 

eine kompakte und fundierte Selling-Hilfe 

im Rahmen der gewählten, individuellen 

Strategie.

Hohe Beratungsqualität 

dokumentieren

Entscheidend für den nachhaltigen Er-

folg einer Beratung ist die Professionali-

tät. Sie gilt es zu dokumentieren, um die 

gemeinsam mit dem Kunden entwickelten 

Handlungsempfehlungen eindeutig und 

nachvollziehbar zu fixieren. Grafiken und 

Szenarien sind dabei auf der einen Seite 

anschauliche Bestandsaufnahme, auf  

der anderen Seite aber auch die Mög-

lichkeit, Kunden für Lücken bzw. mög-

liche Risiken zu sensibilisieren. Gerade  

der Vergleich und die Übersicht der ver-

schiedenen Strategien und Simulationen 

überzeugt Kunden von den vorgenom-

menen Optimierungen durch die Bera-

ter. Alle Grafiken, auch das ein Vorzug  

der ELAXY Finanzplanung, können ange-

passt und durch erklärende Texte ergänzt 

werden. ■

„Die ELAXY Software ist insgesamt deutlich 
ausgereifter.“ 
Ingo Sonnenschein, Verantwortlicher für die Umsetzung des operativen Programms im 
Vermögensmanagement
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der kunde steht bei der Beratung  
immer im Mittelpunkt

Mit der ELAXY Finanzplanung führen Sie Ihren Kun-
den effektiv durch einen Beratungskreislauf, vermit-
teln so Sicherheit und Kompetenz und überzeugen 
mit den richtigen Argumenten. Auch rechtlich sind 
Sie auf der sicheren Seite.

KUNDE

Hohe 
Beratungs- 

qualität  
dokumentieren

Ganzheitlichen 
Überblick 

verschaffen

Bedarf 
erkennen

 und 
aufzeigen

Lösungs-
konzept 

entwerfen

Themen
im Detail

betrachten

Mit professionellen  
Ausdrucken überzeugen

Mit der ELAXY Finanzplanung erzeugen Sie pro-
fessionelle Ausdrucke und dokumentieren so Ihre 
Kundengespräche. Die Ausdrucke lassen sich je 
nach Thema individuell zusammenstellen. 

Die ELAXY Finanzplanung ermögli-
cht es Ihnen durch eine Vernetzung 
der Themenpläne Handlungen nicht 
isoliert zu betrachten, sondern die 
Auswirkungen auf andere Bereiche 
ebenfalls zu berücksichtigen. Natür-
lich können Sie aber auch nur ein-
zelne Aspekte (wie z.B. steuerliche 
Auswirkungen) betrachten.

vernetzt oder  
isoliert betrachtetModule

zur 
Auswahl45

Insgesamt besteht die Finanzplanung aus über 45 Modulen. So haben Sie die 
freie Wahl und können die Standardsoftware problemlos exakt auf Ihre Be-
dürfnisse zuschneiden. Wenn Sie sich z. B. auf die Vermögensberatung spe-
zialisiert haben, können Sie nur die dazu notwendigen Module auswählen – 
so erhalten Sie eine Lösung, die exakt  auf Sie passt.

Auswirkungen 
auf die Rendite

Steuerliche 
Auswirkungen

Auswirkungen
Vermögensstruktur
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ELAXY Finanzplanung

Die Themenbereiche

 1.

Der Themenplan „Kontinuierlich Vermögen 
aufbauen“ ermöglicht die Abbildung von in-
dividuellen Vermögenszielen. Die etwaige 
Betragsdifferenz zum eingegebenen Vermö-
gensziel wird dargestellt. Der Themenplan 
zeigt bei den Zielsetzungen den Vermögens-
zuwachs, den Kapitalverbrauch sowie auch 
die erforderlichen Sparraten in der Ist- und 
Plansituation auf, um das Vermögensziel er-
reichen zu können. 

kontinuierlich Vermögen  
aufbauen
> Optimierung des Vermögensaufbau    

 2.

Der Themenplan „Vermögensstruktur opti-
mieren“ unterstützt den Strukturierungs-
prozess unter Berücksichtigung von Anla-
gementalität, -dauer und -volumen. Etwaige  
Differenzen in den jeweiligen Assetklassen  
werden nachvollziehbar dargestellt. Die da-
raus resultieren den Umschichtungsmaß-
nahmen können durch den Zugriff auf das  
bestehende Vermögen direkt umgesetzt  
werden.  

Vermögensstruktur  
optimieren
> ����Optimierung der Sachversicherungen          

 3.

Mit diesem Themenplan können Sie steuer-
lich relevante Analysen und Planungen er-
stellen. Wirkungsweisen einzelner Produkte 
oder Gesamtvermögen auf die Steuerlast 
lassen sich klar visualisieren und nachvoll-
ziehen. Durch das Erfassen/Einblenden von 
Transaktionen (Handlungsempfehlungen) 
kann insbesondere die steuerliche Verände-
rung für die folgenden Jahre in absoluten 
Zahlen und prozentual dargestellt werden.

Steuern sparen
> ����Steueroptimierung bei Stuersparmodellen

 4.

Der Themenplan analysiert die Versorgungs-
situation ab Beginn der Rentenphase. Unter 
Einbeziehung der Ziel-Versorgung wird ein 
Verlauf der Rentenphase angezeigt. Dieser 
zeigt die derzeitige Situation, die aktuelle Vor-
sorgelücke wird hervorgehoben. Notwen-
dige Anlagebeträge oder Sparbeträge wer-
den ermittelt und angezeigt. Ein Vergleich 
der vom Gesetzgeber vorgesehenen Vorsor-
gewege kann vorgenommen werden. 

Altersvorsorge
> �Liquiditätssituation im Ruhestand

 5.

Mit diesem Themenplan analysieren Sie die 
Einnahmen und Ausgaben im Falle der Be-
rufsunfähigkeit. Die gesetzlichen Versor-
gungsansprüche sowie Ansprüche aus be- 
trieblicher, privater Vorsorge werden ermit-
telt und einbezogen. Notwendige Anlagebe-
träge oder Sparbeträge zur Schließung der 
Versorgungslücke werden ermittelt und zu-
sätzlich zur Grafik angezeigt.

Einkommenssicherung
> Liquiditätssituation bei Berufsunfähigkeit

 6.

Der Themenplan „Familie gut versorgt wis-
sen“ ist funktionell und optisch identisch 
mit dem Themenplan „Einkommenssiche-
rung“. Er unterscheidet sich im Wesent-
lichen durch spezifische Parameter, die für 
die gesetzlichen Ansprüche im Todesfall gel-
ten (z.B. Witwenrente). Zusätzlich werden 
im Bereich der Versicherungsprodukte des 
Kunden die Versicherungsleistungen für den 
Todesfall einbezogen.

Familie gut versorgt wissen
> Liquiditätssituation im Todesfall

         

 7.

Mit diesem Themenplan zeigen Sie die po-
sitiven Konsequenzen einer testamenta-
rischen Verfügung auf. Die Erbschaftssteuer 
wird automatisch berechnet. In der Analyse 
der Ist-Situation werden die gesetzliche 
Erbfolge, testamentarische Verfügungen 
und Vorerwerbe berücksichtigt. Die Auswir-
kungen Ihrer Empfehlungen können Sie an-
schließend darstellen.

generationenmanagement
> �Planung und Optimierung beim  

Vermögensübertrag         

 8.

Der Themenplan bewertet den Absiche-
rungsbedarf der Vermögenswerte (z. B. Sach-
versicherungen). Durch den Abgleich beste-
hender Produkte mit dem empfohlenen 
Deckungsumfang werden Handlungsemp-
fehlungen deutlich. Es lassen sich aber auch 
Anpassungen des bestehenden Versicher- 
ungsproduktes an den empfohlenen De-
ckungsumfang oder Beitragsoptimierungen 
vornehmen.

Vermögenswerte sichern
> ����Optimierung der Sachversicherungen          

 9.

Der Themenplan unterstützt die Planung  
und Vorbereitung beim Immobilienerwerb. 
Es kann dargestellt werden, wie sich z. B. 
der Fremdkapitalbedarf verändert. Oder ob 
eine Immobilie vorzeitig erworben werden 
kann. Zudem wird aufgezeigt, wie die Fi-
nanzierungsphase verläuft. In tabellarischer 
Form wird der Liquiditätsverlauf während 
der Spar- und Darlehensphase dargestellt.

Immobilienwünsche realisieren
> Anspar-/Finanzierung für Immobilienerwerb
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„Das themenorientierte Lizenz-
modell ist ein wesentlicher 
Vorteil der ELAXY-Lösung.  
So können wir stets flexibel auf 
neuen Anforderungen im  
Private Banking reagieren.“
Steffen Ehringer, Abteilungsleiter Private Banking 

Das themenorientierte Die ELAXY FINANZPLAnUNG

lizenzmodell Themenpakete

Themenpaket vermögen

Individuell für sie zusammengestellt

> �Die ELAXY Finanzplanung ist in neun Themebereiche aufgeteilt, die 
die Hauptberatungsansätze abdecken. Für eine ganzheitliche Bera-
tung wählen Sie alle neun Themenbereiche aus. 

> �Wenn Sie allerdings Ihren Schwerpunkt beispielsweise auf Vermö-
gensberatung gelegt haben – dann kann nur dieser Themenbereich 
für Sie freigeschalten werden. Die drei wichtigsten und häufigsten 
Themen Vermögen, Vorsorge und Generationenmanagement 
haben wir für Sie in einem Paket zusammengefasst – der ELAXY  
Finanzplanung Basic. 

> �Sie möchten mehr? Kein Problem. Stellen Sie einfach aus den über 
45 Modulen Ihre individuelle Software zusammen.  So bleiben keine 
Wünsche offen.

> �Mit dem Paket Vermögen beraten Sie 
Ihre Kunden beispielsweise im Be-
zug auf die Wahl der richtigen As-
setklassen oder deren Vermögens-
entwicklung. Es beantwortet die 
zentralen Fragen Ihrer Kunden zur si-
cheren und ertragreichen Anlage, lie-
fert qualifizierte Unterstützung beim 
Portfoliomanagement, berücksichtigt 
steuerliche Auswirkungen und stellt 
die Vermögensentwicklung anschau-
lich dar.

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

Steuern  
sparen

kontinuierlich 
vermögen  
aufbauern

Vermögens-
struktur
optimieren

In der ELAXY Finanzplanung gibt es die Möglichkeit die Haushaltsdaten (Lohn, Leneshaltung, ...) 
mit einem Mausklick auszuschalten. D.h. es werden nur die Vermögenswerte (Produkte des Kun-
den)  und die Erträge dieser Vermögenswerte in den Analysen berücksichtigt. Damit hat der Be-
rater die Möglichkeit eine „Reine Vermögensberatung“ zu machen, ohne die Haushaltsdaten er-
fassen zu müssen. Die gleiche Möglichkeit haben Sie natürlich auch bei allen anderen Themen 
wie beispielsweise Generationenmanagement, Altersvorsorge etc.

Beispiel für ein themenorientiertes  
Nutzungsmodell: Reine Vermögensberatung

Themenpaket vorsorge

Themenpaket  
Erben und Schenken

Das Paket Vorsorge unterstützt Sie in 
der qualifizierten Vorsorgeberatung, 
es zeigt Versorgungslücken im Alter 
und im Risikofall auf, es berücksichtigt 
staatliche geförderte Bausteine (z.B. 
Riester- und Rürup-Versicherungen) und 
vergleicht Vorsorgewege unter Berück-
sichtigung der individuellen Kundensitu-
ation miteinander – sowohl in der Spar- 
als auch in der Rentenphase.

Das Paket Generationenmanagement 
unterstützt Sie in der Vermögens- und 
Nachfolgeplanung Ihrer Kunden. Ver-
schiedene Szenarien wie gesetzliche 
Erbfolge, Berliner Testament, Freies Te-
stament werden dargestellt und anayl-
siert. Das Modul ermöglicht es Ihnen 
darzustellen, wie vorhandenes Vermö-
gens erhalten und optimiert werden 
kann - dies alles unter Berücksichtigung 
steuerlicher Reglementarien.

Alters- 
vorsorge

Einkommens-
sicherung

FAmilie gut  
versorgt  
wissen

FAmilie gut  
versorgt  
wissen

generationen- 
management

Komplette ELAXY FINANZPLANUNG

2. 3.

5. 6.

1.

4.

7. 8. 9.

kontinuierlich 
vermögen  
aufbauern

Alters- 
vorsorge

generationen- 
management

Vermögens-
struktur
optimieren

Einkommens-
sicherung

Vermögens- 
werte 
sichern

Steuern  
sparen

FAmilie gut  
versorgt  
wissen

Immobilien- 
wünschen 
realisieren
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Konzeptionelle beratung als 
chance zum verkauf

Wie Sie mit fundierten Analysen Nachfrage generieren – am Beispiel strukturierte 
Vermögensumschichtung.

 Nicht nur die Märkte werden im-

mer komplexer, auch die ange-

botenen Finanzprodukte werden 

immer vielschichtiger. Das liegt 

zum einen an der „kreativen Kraft“ der Ban-

ken und Finanzdienstleister, zum anderen 

aber auch an der Flut von sich ständig än-

dernden Gesetzen und Bestimmungen. Für 

Kunden spielt in diesem Kontext eine fun-

dierte Beratung eine entscheidende Rolle 

um ihr Vermögen sinnvoll und angepasst 

an ihre individuelle Situation zu strukturie-

ren. Je nach Gesprächs- und Auftragssitu-

ation wird vom Berater eine ganzheitliche 

oder eine Detail-Betrachtung verlangt. Die 

vermögenden Kunden von heute sind an-

spruchsvoll. Sie setzen sich mit ihren Anla-

gen bewusst auseinander – meist mit pro-

fessioneller Hilfe. In Banken und bei vielen 

Finanzdienstleistern allerdings herrscht 

immer noch der klassische Verkaufsansatz 

vor. Fragen wie „Haben Sie schon etwas für 

Ihre Altersvorsorge getan?“ oder „Kennen 

Sie schon die Möglichkeit mit Riesterpro-

dukten Immobilien zu finanzieren?“ sind 

an der Tagesordnung und animieren Kun-

den kaum noch, sich mit einer Beratung 

auseinanderzusetzen. Lücken gemeinsam 

definieren Viel wichtiger wäre es, im Ge-

spräch mit den Kunden mögliche Lücken 

zu erarbeiten. Also die Gesamtvermögens-

situation zu erfassen, dabei den Hand-

lungsbedarf transparent und plastisch 

aufzuzeigen und mögliche Szenarien und 

Alternativen vorzustellen. Dann nämlich 

dreht sich die Beratungssituation um: Der 

Kunde erkennt die Defizite in seiner bis-

herigen Planung, geht auf den Berater zu 

und verlangt nach passenden Strategien 

und Lösungen. Dabei sind die Themen in 

der Beratung weit gestreut und können 

von der Altersvorsorge und Einkommens-

sicherung über die Hinterbliebenenen-

Versorgung, den Immobilienbesitz bis hin 

zu Steuersparmodellen und der Vermö-

gensstrukturierung reichen. Intelligente 

Software hilft um diesen „konzeptionellen 

Beratungsansatz“ professionell und erfolg-

reich umzusetzen, benötigt man eine Soft-

warelösung, die einfach aufgebaut, schnell 

und intuitiv zu verstehen ist, mobil einge-

setzt werden kann und dabei leicht nach-

vollziehbare, zuverlässige Ergebnisse, Gra-

fiken und Tabellen liefert. Natürlich muss 

sie immer auf dem aktuellen Stand der 

Rechtssprechung sein, über Schnittstellen 

mit allen Bestands- und Informationssyste-

men problemlos kommunizieren können. 

Die ELAXY Finanzplanung erfüllt all diese 

Ansprüche, sie leistet aber noch mehr. Sie 

„Mit intelligenter Software können Sie  
‚konzeptionelle Beratung‘ professionell und  
erfolgreich umsetzen.“ Ralf Schwarz, Leiter Vertrieb ELAXY

ermöglicht auf der einen Seite eine Bera-

tung über alle klassischen Finanzthemen 

hinweg, auf der anderen Seite kann der Be-

rater aber auch auf einzelne Themenfelder 

gesondert eingehen, sich um die Vorsorge, 

das Generationen-Management oder die 

Vermögenssituation im Einzelnen küm-

mern. Er kann seine Beratung segmentie-

Themenberatung  Vermögen

> ���Vermögensstruktur optimieren
  � �Der Themenplan „Vermögensstruktur op-

timieren“ unterstützt die Vermögensum-
strukturierung unter Berücksichti-gung 
von Anlagementalität, -dauer und -vo-
lumen durch entsprechende Mus-ter-
strukturen. Die individuellen Muster- 
strukturen werden der Ist-Struktur des 
selektierten Kundenvermögens gegen- 
übergestellt. Etwaige Differenzen in den 
jeweiligen Assetklassen werden  nach- 
vollziehbar dargestellt. Die daraus resul- 
tierenden Umschichtungsmaßnahmen 
können durch den Zugriff auf das be
stehende Vermögen direkt umgesetzt 
werden. Ein permanent sichtbares Zwi- 
schenkonto weist die durch Zu- und  Ver- 
käufe verfügbare Liquidität aus.

08



ren und ganz spezifische Lösungsszena-

rien für seinen Kunden entwickeln – und 

den Blick auf das Ganze wahren.

Wenige Angaben für schnelle

Ergebnisse

Kunden haben keine Zeit für aufwändige 

Datenerfassungen. Zudem stehen sie ei-

ner umfassenden Auskunft oft skeptisch 

gegenüber. Hier baut die ELAXY Finanzpla-

nung vor. Mit nur wenigen und auf die je-

weilige Fragestellung abgestimmten An-

gaben kann eine Beratung beginnen. Auch 

wenn sie in diesem ersten Schritt eher an 

der Oberfläche bleibt, erkennen die Kun-

den sehr schnell den konzeptionellen An-

satz und die Professionalität in den zu die-

sem Zeitpunkt schon möglichen Aussagen. 

Der Kunde wird nun von sich aus Daten 

beisteuern, die eine feinere Analyse und 

damit genauere Strategie ermöglichen – 

zu seinem Vorteil. So treten Berater und 

Kunden in einen vertrauensvollen Dialog.

Das Thema Vermögen

Für viele Kunden steht heute mehr denn je 

Fragen wie „Wie wird sich mein Vermögen 

entwickeln?“ oder „Habe ich in den rich-

tigen Assetklassen investiert?“ im Mittel-

punkt. Der Berater muss dabei eine Vielzahl 

von Aspekten und die unterschiedlichsten 

Optionen im Detail und in den Entwick-

lungen berücksichtigen – ohne Software 

nicht mehr vorstellbar. Die ELAXY Finanz-

planung unterstützt ihn qualifiziert beim 

Portfoliomanagement, berücksichtigt die 

steuerlichen Auswirkungen, stellt die Ver-

mögensentwicklung anschaulich dar, um-

fasst u.a. die Bereiche Aktien, Investments-

fonds, Beteiligungen, Immobilien und 

Versicherungen. Ansprechende Grafiken 

und Analysen machen Handlungspoten-

ziale deutlich und gehen auf die jeweils 

geltenden gesetzlichen und steuerlichen 

Rahmenbedingungen detailliert ein. Ins-

besondere Tabellen wie das Aufzeigen der 

Vermögensentwicklung machen auf einen 

Blick klar, wo Defizite und Stärken liegen.

Sehr übersichtlich werden Plan- und 

Sollwerte, Aktien, nicht börsennotierte 

Anlagen, das Geldvermögen, liquide 

Immobilienanlagen, Versicherungen, Ren- 

tenwerte, Sachwerte und weitere Wertpa-

piere erfasst und in ihren Entwicklungen 

vorgestellt. Für den Kunden erschließt 

sich damit seine Situation mit allen Stär-

ken und Schwächen. Der Berater kann 

nun gemeinsam mit ihm alternative Stra-

tegien entwickeln und aufzeigen, wie sich 

sein Vermögen unter anderen Vorausset-

zungen, mit anderen Produkten entwickelt 

hätte oder entwickeln könnte (siehe Abb. 

Vermögensentwicklung).

Nicht abstrakt, 

sondern konkret

Für das Gespräch mit dem Kunden ist ent-

scheidend, dass die Grafiken und Analy-

sen der ELAXY Finanzplanung nicht eine 

abstrakte Situation beschreiben, sondern 

genau seine Situation abbilden. Insbe-

sondere im Abgleich mit den zugrunde 

gelegten „Zielen und Wünschen“, die zu-

sätzlich mit Prioritäten hinterlegt werden 

können, ergeben sich eine Vielzahl von 

Möglichkeiten für Anknüpfungspunkte. 

Die persönliche Betroffenheit und Erkennt-

nis seines Handlungsbedarfs ist dabei 

eine ideale Ausgangsbasis für eine Bera-

tung. Der Berater ist nicht mehr Verkäufer, 

sondern Partner, der gefragt wird. Natür-

lich bietet die ELAXY Finanzplanung noch 

eine Menge mehr an Gesprächsansätzen 

– von der Einnahmen-/ Ausgabenentwick-

lung über die Liquiditätsentwicklung bis 

hin zur Erfolgsrechnung. Immer werden 

die Zahlen übersichtlich und leicht nach-

vollziehbar abgebildet, können mögliche 

Aktionspotenziale erkannt, verglichen und 

empfohlen werden.

Vermögensstruktur optimieren

Ist der Handlungsbedarf erst einmal er-

kannt, rückt eine Vermögensumschich-

tung bzw. eine Optimierung der Ver-

mögensstruktur in den Mittelpunkt der 

Überlegungen. Hier bildet die ELAXY Fi-

nanzplanung mit ihrer neuen Funktion 

„Vermögensstruktur optimieren“ eine sehr 

gute Grundlage bei der professionellen Be-

ratung. In einer genau festgelegten Ab-

folge werden Basisfaktoren wie Mentalität 

und Anlagehorizont erfasst, Risikoprofile 

erfasst und Produkte ausgewählt, Struk-

turen und Anteile im Portfolio festgelegt. 

Im Vergleich der Istund Sollstruktur wird 

die Umschichtung im Hinblick auf Aspekte 

wie Rendite, Liquidität oder Risikostruktur 

aufbereitet – auf einen Blick können Be-

rater und Kunde die Schritte erkennen 

und den Erfolg der gewählten Optionen  

ablesen. ■

„Mit der ELAXY Finanzplanung verkaufen 
Sie konzeptionell. Und sind auch rechtlich 
auf der sicheren Seite.“ Ralf Schwarz, Vertriebsleiter ELAXY

Themenberatung   

Vermögensentwicklung

> ���Vermögensstruktur optimieren
  �In der ELAXY Finanzplanung kann die 
Vermögensentwicklung sehr übersicht-
lich dargestellt werden: Ansprechende 
Grafiken und Analysen machen Hand-
lungspotenziale deutlich und gehen 
auf die jeweils geltenden gesetzlichen 
und steuerlichen Rahmenbedingungen 
detailliert ein.
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mit dem Generationenmanage-
ment als sales-faktor punkten

Mit der richtigen Software kann das ensible Thema umfassend aufbereitet wer-
de. Wie Sie durch die Simulation unterschiedlicher Konstellationen Transparenz 
erzeugen und Vertrauen schaffen.

 Das Thema „Erben und Vererben” 

hat immer zwei Seiten: Auf der 

einen steht der künftige Erb-

lasser, der sich die Frage stellen 

muss, ob er den Dingen nach seinem Tode 

ihren Lauf lassen oder bestimmend in die 

spätere Verteilung seines Nachlasses ein-

greifen soll. Auf der anderen Seite stehen 

die Nachkommen oder Erbberechtigten, 

die sich fragen, ob sie Erben werden wol-

len, wie viel sie erhalten und welche Rechte 

und Pflichten auf sie zukommen. Für alle 

ist die fundierte Beratung und Ausleuch-

tung der unterschiedlichsten Möglich-

keiten die entscheidende Basis für künf-

tige Entscheidungen.

Nach einer Studie des demoskopischen 

Instituts in Allensbach hat sich bisher nur 

jeder fünfte Deutsche mit dem Thema Er-

ben und Vererben intensiv auseinanderge-

setzt. Dabei sorgt gerade eine umfassende 

Beschäftigung mit dem Thema, unter Ein-

beziehung der am Prozess beteiligten Per-

sonen, für Sicherheit und Entspannung 

auf allen Seiten. Ganz abgesehen von den 

sehr unterschiedlichen finanziellen Aus-

wirkungen, die die verschiedenen Über-

tragungswege mit sich bringen und da-

mit einen entscheidenden Einfluss auf 

den Erhalt und die Optimierung des vor-

handenen Vermögens haben können. Vo-

raussetzung dafür ist allerdings eine detail-

lierte Betrachtung der Vermögenssituation 

und -struktur des Erblassers. 

Vorteil: Konzeptionelle Beratung

Das Thema „Erben und Vererben“ ist – ähn-

lich wie das Thema „Vermögen“ – ein sen-

sibles. Wer denkt schon gern in der Blüte 

seines Lebens an den Tod? Hier ist der kon-

zeptionelle Beratungsansatz bei der Ver-

mögensberatung im Vorteil, betrachtet er 

doch von vornherein die Kunden ganzheit-

lich und kann als Teil des Beratungspro-

zesses die Nachlass-Planung seriös ins Ge-

spräch bringen. Das ideale Werkzeug dafür 

ist die ELAXY Finanzplanung. 

Sie ermöglicht auf der einen Seite eine Be-

ratung über alle klassischen Finanzthemen 

hinweg, geht auf der anderen Seite aber 

auch auf einzelne Themenfelder gesondert 

ein – von der Vorsorgeberatung über die 

Finanzplanung bis hin zum Generationen-

Management. So kann der Berater seine 

Beratung segmentieren und trotzdem die 

Gesamtsituation im Blick behalten. Ge-

rade beim Generationen-Management 

eine gute Voraussetzung für eine vertrau-

„Mit dem Modul Generationenmanagement 
für alle Fragen gerüstet: Von der Nachlass-
planung bis hin zur Erbschaftssteuer.“ 
Ralf Schwarz, Leiter Vertrieb ELAXY

ensvolle Zusammenarbeit und für weitere 

verkaufsorientierte Gespräche über das 

Kernthema Erbschaft hinaus. 

Auf alle Fragen eine Antwort 

Wie hoch ist die Erbschaftsteuer, wenn 

heute etwas passiert? Ist das Erbe gerecht 

verteilt? Erhält mein Erbe genügend li-

quide Erbmasse, um die Steuer zu beglei-

chen? Macht es heute schon Sinn Teile des 

Vermögens an die nächste Generation zu 

übertragen? Wie kann ich steuerfrei verer-

ben? Diese und viele weitere Fragen sind 

an der Tagesordnung, wenn es um die kon-

krete Nachlass-Planung geht. Mit dem Mo-

dul Generationenmanagement geht die 

ELAXY Finanzplanung exakt auf diese Fra-

gen und Kundenbedürfnisse ein und hilft 

Beratern bei ihren Kunden bei dieser sehr 

komplexen Beratungssituation fundierte 

Antworten zu geben und die unterschied-

lichsten Szenarien aufzuzeigen.

Viele Details ganz übersichtlich

Gesetzliche Erbfolge, Testament, Berliner 

Testament, Berliner Testament mit Pflicht-

teilauszahlung, Freies Testament oder 

Schenkung – die Möglichkeiten der Nach-
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lass-Planung sind vielfältig und abhängig 

von der jeweiligen Situation. Die ELAXY  

Finanzplanung führt die Berater aktiv 

durch den Beratungsprozess. Das Schöne 

dabei: Bei Auswahl der jeweiligen „Art der 

Übertragung“ erfolgt eine automatisierte 

Verteilung der Erbschaft unter Berück-

sichtigung der rechtlichen Rahmenbedin-

gungen. Durch die Aufbereitung der Er-

gebnisse als übersichtliche und schnell 

erfassbare Grafik können auch die Kun-

den leicht in die Überlegungen und Stra-

tegien eingebunden werden. Zusätzlich 

eröffnet etwa die Möglichkeit, „Ist-Simula-

tion“ und „Plan-Szenarien“ durchzuführen, 

nicht nur eine jederzeit tranparente und 

überzeugende Planung, sie bietet auch die 

Basis, um mit dem Kunden eine nachhal-

tige Planung über alle Finanzbereiche hin-

weg aufzusetzen.

Auch für Spezielles offen

Wie wird das Geld verteilt und wer be-

kommt nichts? Wer zahlt am meisten Steu-

ern und wer hat noch Potenziale? Wie wirkt 

eine Schenkung auf einen bestimmten 

Erbberechtigten? Welche Schritte kön-

nen geändert werden – mit welchen Aus-

wirkungen? Das Modul Generationenma-

nagement der ELAXY Finanzplanung bietet 

auch hier eine Vielzahl von Optionen, die 

eine sehr umfassende Betrachtung bei ho-

her Effizienz ermöglichen. Durch den in-

telligenten Aufbau der Software und der 

Analysetools können Daten schnell über-

tragen und einer neuen Bewertung zuge-

führt werden – mit wie gewohnt anspre-

chenden und für sich selbst stehenden 

Grafiken und Auswertungen.

Gerade der Assistent zur erbschaftsteuer-

lichen Bewertung unterschiedlicher Ver-

mögenswerte wie Beteiligungen, Immo-

bilien oder auch Firmenvermögen, der 

mit dem Release 3.0 ab 2010 zur Verfü-

gung steht, leistet hier sehr gute Dienste.

Jederzeit aktuell

Wer seine Kunden im Rahmen der Nach-

lass-Planung berät, braucht nicht nur die 

Möglichkeit, die unterschiedlichen Wege 

und Möglichkeiten zu simulieren, er muss 

vor allen Dingen auf immer aktuelle Daten, 

auf Freibeträge, steuerliche und rechtliche 

Aspekte und übersichtliche Darstellungen 

der verschiedenen Arten der Übertragung 

zugreifen können. All das ist in der ELAXY 

Finanzplanung hinterlegt und kann im Be-

ratungsprozess jederzeit abgerufen wer-

den. Selbstverständlich werden die Inhalte 

kontinuierlich aktualisiert. So können Be-

rater mit fundierten Analysen und Kon-

zepten punkten und umfassend die Vor- 

und Nachteile der jeweils eingeschlagenen 

Strategie beschreiben oder bestehende 

Defizite kompetent aufzeigen. 

Konzept auf Knopfdruck

Die persönliche Beratung ist die eine Seite, 

die andere die Präsentation, die der Kunde 

nach der Beratung zur Dokumentation und 

Vertiefung erhält. Auch hier setzt die ELAXY 

Finanzplanung Maßstäbe. In übersicht-

licher Form, mit allen relevanten Informa-

tionen und Grafiken, abgestimmt auf die 

persönliche Situation, wird die Dokumen-

tation gleich nach dem Beratungsgespräch 

ausgedruckt und dem Kunden ausgehän-

digt. Sie dient damit auch der weiteren, ge-

zielten Beratung durch den Steuerberater 

und Rechtsanwalt. Denn so umfassend die 

Analyse mit Modul Generationenmanage-

ment auch ist, sie ersetzt nicht die steuer-

liche oder rechtliche Prüfung. 

Chancen erkennen und nutzen

Neben einer spürbar höheren Beratungs-

qualität und einer messbaren Prozess- und 

Organisationsverbesserung im Vertrieb 

eröffnet der Einsatz der ELAXY Finanz-

planung bei der Beratung viele Anknüp-

fungspunkte für aktive Verkaufsgespräche. 

Besonders die übersichtliche und einfach 

nachvollziehbare Darstellung der Vermö-

gensstruktur bzw. der Veränderungen zei-

gen dem Kunden sehr eindrucksvoll Hand-

lungspotenziale auf. Er erkennt selbst, wo 

seine Finanzplanung Stärken und Schwä-

chen hat. Hier kann der Berater durch Al-

ternativszenarien mit der ELAXY Finanz-

planung auf einen Klick Optimierungen 

durchführen und eine Vertrauensbasis 

schaffen oder die Kundenbindung weiter 

verstärken. Ein zusätzlicher Service ist die 

Erstellung einer Privatbilanz. ■

Themenpaket

GEnerationenmanagement

Die ELAXY Finanzplanung mit dem Mo-
dul Generationenmanagement ist die ex-
zellente Grundlage für eine umfassende 
Nachlass- Planung. Mit professionell auf-
bereiteten und übersichtlichen Analysen, 
Grafiken, Handlungsempfehlungen und 
Alternativszenarien dient es sowohl dem 
Kunden, als auch dessen Steuerberater 
und Anwalt als fundierte Entscheidungs- 
und Planungsgrundlage.
Alle Übertragungsarten inklusive Schen-
kung werden berücksichtigt. Assistenten 
zur erbschaftssteuerlichen Bewertung und 
aktive Führung erleichtern das Beratungs-
gespräch. Das Aufzeigen von Handlungs-
potenzialen ermöglicht weitere Beratungen 
und Produktempfehlungen.

> Generationenmanagement
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Sie möchten in einem Webinar die 
ELAXY Finanzplanung kennenlernen? 
Eine kurze Mail an info@elaxy.de mit 
dem Betreff „Webinar“ genügt. 

ELAXY FINANZPLANUNG

Mit dem ELAXY Kunden-Support-Portal bietet Ihnen ELAXY die Möglichkeit jederzeit den Stand Ihrer Support-Anfragen einzu-
sehen, weitere Informationen über die Produkte zu erhalten, in der Dokumenteation der am häufigsten gestellten Fragen Ant-
worten auf Ihre Fragen zu erhalten. In der Verlinkung zur ELAXY Akamedie finden Sie Zugang zu Seminaren und Impulsen zur 
ELAXY Finanzplanung. 

Unser Service für Sie

FAQs

Die häufigsten Support-Anfragen sind hier zusammengestellt. 
Für Sie zum Nachlesen, Nachschlagen und um Ihr Wissen 
aufzufrischen

SCHULUNGSVideos

In kurzen Video-Sequenzen werden ab Herbst 2009 die ein-
zelnen Schritte der ELAXY Finanzplanung der Erfassung  über 
die Planung und Analyse nochmals erklärt und aufgezeigt.

ELAXY Akademie

Mit der ELAXY Akademie bieten wir Ihnen regelmäßig Webi-
nare rund um die ELAXY Finanzplanung an. Eine Möglichkeit, 
Ihr altes Wissen aufzufrischen, die ELAXY Finanzplanung er-
tragsreicher einzusetzen, Antworten zu den wichtigsten Be-
ratungsfragen. Mit den kurzen Online-Präsentationen á 45 
Minuten können Sie – ohne großen Reise- oder Organisati-
onsaufwand – Ihre Beratung mit der ELAXY Finanzplanung op-
timieren. Gerne gehen unsere Referenten auch auf Ihre indi-
viduellen Fragestellungen ein.

ELAXY KUNDE

Virtueller 
Konferenzraum

ELAXY
HOTLINE

ELAXY
E-MAil-SUpport

Webinare

FAQs

Schulungsvideo

Rundum-Service 

Wir sind für Sie da. ELAXY unterstützt Sie in allen Fragen rund um die ELAXY Fi-
nanzplanung und bieten Ihnen eine breite Palette an Möglichkeiten mit uns in Kon-
takt zu treten: Ob über E-Mail, Telefon im direkten Kontakt oder Sie greifen auf die 
vielen Möglichkeiten zurück, die das Kunden-Support-Portal bietet - von Schulungs-
videos über FAQs zum Nachlesen, Webinare oder den Virtuellen Konferenzraum. 

Unsere qualifizierten Mitarbeiter im Support können als Software-Experten und 
durch ihren Bank-Hintergrund auf Ihre Fragen eingehen und stehen Ihnen gerne 
mit Rat und Tat zur Seite.



Gutenbergstraße 5
82178 Puchheim  
Germany
 

Tel. 0049 (0) 89.890 130.0 
Fax 0049 (0) 89.890 130.399 
info@elaxy.de, www.elaxy.de

Standorte:
Jever
Puchheim

ELAXY Financial Software & Solutions GmbH & Co. KG

ELAXY Finanzplanung Summary

> Interessiert?

Gerne stellen wir Ihnen die ELAXY Finanzplanung und 
die individuellen Einsatzmöglichkeiten für Ihren Bedarf 
näher vor.  Telefon: 089.890 130.0

> LEISTUNGSMERKMALE
 
Die� ELAXY Finanzplanung ist eine leis-tungsfähige, individuelle Software für Berater im Markt der vermögenden Privatkunden. ELAX 
verfolgt den themenbezogenen Ansatz mit Varianten wie z.B. Vermögensberatung, Vorsorgemanagement, Generationenmanage- 
ment, etc. bis zum ganzheitlichen Private Banking. Die Software kann sowohl sehr schlank, z. B. als reine Vermögensberatung, als auch 
sehr umfassend konfiguriert werden. Bei allen Themen spielt die Berücksichtigung von Steuern und die einfache Nachvollziehbarkeit der 
Analysen – sowohl für Berater als auch die Kunden – eine wesentliche Rolle..

> FEATURES

•	  �Einfache schnelle Basis-Analyse mit laufender Fortschreibung
•	 Einbeziehung bereits vorhandener Kunden- und Vermögensdaten
•	 Integrierte fachliche Planungsassistenten für Themenberatungen
•	 Berechnung und Simulation finanzmathematischer /steuerlicher 

Auswirkungen
•	 Standard-Druckvorlagen für schnelle Expertisenerstellung
•	 Mobile Einsatzfähigkeit (Offline-Beratung)


