
Gutenbergstraße 5
82178 Puchheim 
Germany

Tel. 0049 (0) 89.890 130. 0
Fax 0049 (0) 89.890 130. 399
info@elaxy.de, www.elaxy.de

Standorte:
Coburg, Frankfurt (Oder)
Jever, Puchheim

ELAXY Financial Software & Solutions GmbH & Co. KG

 EINFACHER.
ERFOLGREICHER.
MIT DEN NEUEN CHECK-BERATUNGEN DER ELAXY

Mehr Informationen und 
eine kostenlose Demo-
Version erhalten Sie unter:
www.elaxy.de/vorsorgeberatung
www.elaxy.de/baufinanzierung

2 Die innovativen Check-Varianten bieten eine einzigartig schnelle und unkomplizierte Unterstüt-
zung. Wenige Eingaben genügen und schon kann der Berater auf Basis aktueller Rahmen-
bedingungen Versorgungslücken bzw. Finanzierungsbedarfe aufzeigen und  bestmögliche 
Lösungsvorschläge für den jeweiligen Kunden präsentieren. So wird beim Kunden Handlungs-
bereitschaft geweckt.

1 Der ELAXY AltersvorsorgeCheck hilft Steuervorteile aufzuzeigen, die den Kunden schnell über-
zeugen. Anschauliche Grafi ken zeigen, welche Steuerersparnisse die aktuelle Gesetzgebung 
schafft. Im Einzelfall können dies bis zum Rentenalter Summen von mehr als 150.000,00 € sein: 
beeindruckende Beträge, die auf Knopfdruck graphisch dargestellt werden können.

MIT STEUERVORTEILEN PUNKTEN

3
FÜR JEDEN EINSATZ DIE PASSENDE LÖSUNG

Mit dem ELAXY System stehen Sie jeden Mitarbeiter ressourcensparend ein. Mit den Checks 
wecken Sie das Kundeninteresse und führen Standardberatungen schnell zum Vertriebserfolg. 
Einfach und schlank, ohne vertieftes Fachwissen der Berater.  Bei komplexeren Beratungen 
übernehmen die Beratungsspezialisten und vertiefen das Kundengespräch einfach in der ELA-
XY Baufi nanzierung oder der ELAXY Vorsorgeberatung. 

> EINFACHER ERFOLGREICHER SEIN.

Es gibt viele Hemmschwellen, die komplexe Themen Bau� nanzierung und Altersvorsorge anzusprechen. 
ELAXY hat hierfür eine Lösung. Durch die neuen, schlanken Check-Varianten ist der Berater, auch ohne ver-
tieftes Fachwissen, in der Lage das Kundengespräch in die richtige Richtung zu lenken und so Interessenten 
zu gewinnen. Ganz einfach. Sehr erfolgreich.

MINIMALE EINGABE - MAXIMALER ERFOLG NEU



> ELAXY BAUFINANZIERUNGSCHECK

MIT WENIGEN KLICKS INTERESSENTEN GEWINNEN
Ob Kooperationen mit Zuträgern wie Immobilienmaklern, Bauträgern oder Handwerks-
betrieben oder die Berater am Schalter: Mit dem neuen „Baufi nanzierungsCheck“, einem 
Modul der Software-Beratungslösung „Baufi nanzierung“, hat ELAXY ein cleveres Tool ent-
wickelt, das nicht nur das Zuträger geschäft vorantreiben kann. Es ermöglicht auch Beratern, 
die über einen weniger fundierten fachlichen Hintergrund in Sachen Immobilienfi nanzierun-
gen verfügen, Kunden schnell, einfach und überzeugend auf dieses Thema anzusprechen.

> FÜR JEDEN EINSATZ DIE PASSENDE LÖSUNG

   

Zeit gewinnen

Schnittstellen zu 
Kundendaten (Adress-
daten, Bankprodukte, 

Wertpapiere, etc.).

Kompetenz zeigen

Das Programm ist selbst-
erklärend - so dass Kunden 

ohne Spezialisten erfolgreich 
angesprochen werden .

Effektivität 
erhöhen

Flexibles Werkzeug: 
Ganzheitliche Beratung 
oder modularer Einsatz 
durch Themenberatung.

Mit den Check-Varianten der ELAXY Beratungsanwendungen steigen Sie in eine neue Welt 
der Beratung ein. Durch Analysen, Grafi ken und Simulationen beraten Sie konzeptionell, 
bieten höchste Qualität, sparen Zeit und sind auch rechtlich auf der sicheren Seite.

Rechtssichere 
Beratung

Integrierte Steuer- und 
Sozialversicherungsbe-

rechnung. 

Professionelles 
Auftreten

Hochwertig gestaltete 
Ausdrucke überzeugen 

Ihre Kunden.

Mehr vertrieb-
liche Ansätze

Übersichtliche, anschauliche 
Simulations- +

Optimierungsgrafi ken.

€

> ELAXY ALTERSVORSORGECHECK

MIT DEM BÜRGERENTLASTUNGSGESETZ UND ALTERSEINKÜNFTEGESETZ 
PUNKTEN
Kunden in kürzester Zeit von einer privaten Vorsorge überzeugen, die sich bei Renten-
beginn bezahlt macht: Das können Berater jetzt mit dem „AltersvorsorgeCheck“ von 
ELAXY. Der schnelle Check benötigt nur drei Eingaben – Geburtsdatum, Einkommen 
und Wunschrente. Auf Basis aktueller Gesetzgebungen, wie dem seit Januar 2010 gel-
tende Bürgerentlastungsgesetz und dem Alterseinkünftegesetz, berechnet die Software 
sofort die individuelle Versorgungslücke und liefert im Handumdrehen die bestmögliche 
Produktlösung: ohne, dass Berater und Kunde zu tief in die komplexe Vorsorge-Thematik 
einsteigen müssen.

Award Beste Vertriebs-software
2010
- Silber - 
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