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Die PlanetHome AG hietet
Baufinanzierung nach MaR:
mit einem Rechenkern von ELAXY
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Kern-

> Die wohl groite fi-
nanzielle Entschei-
dung, die man im Leben
trifft, dreht sich um eine
Baufinanzierung. Und: Sie
ist auch die komplexeste. Im-
mer mehr Kreditmodelle, Kondi-
tionsvarianten und Abwicklungen
konfrontieren Kunden und Bankmit-
arbeiter mit einer Fiille von Moglichkei-
ten. Die PlanetHome AG bringt fiir Kun-
den aus dem Banken-, Sparkassen- und
Maklerumfeld Licht in den Angebots-
dschungel: mit der Plattform ,Financial
Planet”. Hier legt der Berater mit den Da-
ten rund ums Darlehen ein Kundenprofil
an, schickt den Online-Antrag ab - und
erhélt am Point of Sale die passenden Kre-
ditangebote der PlanetHome Produkt-
partner. Diese derzeit rund 70 angeschlos-
senen Kreditinstitute stellen tiber den
Vermittlungsprofi ihre Angebote zur Ver-
figung, die im grol3en Topf fiir die Finan-
zierungsfindung landen. Ein Geben und
Nehmen, von dem beide Seiten profitie-
ren: die Produktpartner, die ihre Leistun-
gen zusétzlich vertreiben ebenso wie die
Vertriebspartner, die ihren Kunden ein
grolleres Produktportfolio anbieten kon-
nen. ,Kreditinstitute haben erkannt, dass
sie durch den Vertrieb von Fremdproduk-
ten ihre eigenen Margen schiitzen, Be-
standskunden durch wettbewerbsfdahige

Kompetenz

Als einer der fithrenden Immobilien- und Finanzierungs-
vermittler betreut die PlanetHome AG bundesweit mehr
als 2.000 Bankfilialen. Um Kreditinstitute bei der Baufi-
nanzierungsberatung bestmdglich zu unterstiitzen, setzt
das Unternehmen auf einen Rechenkern von ELAXY.

Konditionen halten und neue Kunden-
gruppen erschlieffen kénnen", sagt Frank
Dilk, Leiter IT bei der PlanetHome AG. Zu-
dem profitieren die Mandanten von der
IT-Infrastruktur der PlanetHome AG. ,Ko-
operationspartner kénnen durch das An-
docken an die Plattform unseren Rechen-
kern nutzen, um eigene Kredite schnell
und korrekt zu berechnen. Das niitzt auch
dem Vertrieb der eigenen Produkie.”
Kurzum: Uber die Plattform erhalten sie
eine Auswahl abschlussfahiger Konditio-
nen und die Sicherheit, dass der jeweilige
Produktpartner die Finanzierung auch
annimmt. Und zwar so schnell wie mog-
lich. Es darf nur wenige Sekunden dauern,
so der Anspruch von PlanetHome, bis der
Berater seinem Kunden die maligeschnei-
derte Finanzierungslosung pridsentieren
kann.

Einer fur alles

Die Losung: ein Rechenkern, der dieser
Anforderung nicht nur gewachsen ist,
sondern auch mitwiachst. ,Wir sind ein
Wachstumsunternehmen und wollen
langfristig mit noch mehr Banken koope-
rieren®, so IT-Leiter Dilk. 2007 stiel§ das
Unternehmen jedoch an eine Grenze. Der
bis dahin eingesetzte Rechenkern ent-
sprach nicht mehr den Wiinschen von
PlanetHome. ,Wir haben eine komplett
internetfdahige Full-Java-Plattform®, er-
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zahlt Frank Dilk. ,,Ein neuer Rechenkern
musste also nicht nur mit unserem gro-
Ben Berechnungsvolumen zurechtkom-
men, sondern auch voll Java-fahig sein.”
Dartiber hinaus standen ein geringer
Speicherverbrauch und eine hohe Skalier-
barkeit ganz oben auf der Liste. So starte-
te PlanetHome im August 2007 die ersten
Performancetests mit Rechenkernen ver-
schiedener Anbieter. Mit von der Partie:
der ELAXY Darlehensrechner, Teil der seit
2005 entwickelten hochperformanten Ja-
va-Rechenkerne des IT-Spezialisten fiir
die Finanzbranche. Auf Herz und Nieren
wurde die Rechenleistung tiberprtft,
»denn ein korrekter Effektivzins ist fur
unsere Arbeit natiirlich ein absolutes
Muss. Nicht nur hier zeigte der ELAXY Re-
chenkern beste Ergebnisse. Auch bei den
Performancemessungen in der Planet-
Home Testentwicklung erfiillte er alle Kri-
terien. ,ELAXY hat uns hier einfach iiber-
zeugt*, erkldrt Frank Dilk. ,Der Rechen-
kern ist sehr schnell, verbraucht wenig
Speicherplatz und bietet uns vollige Platt-
formunabhangigkeit.”

Starke Partner

Mit der Entscheidung fiir ELAXY begann
im Februar 2008 die Integrationsphase,
unterstiitzt von der Firma sd&m. Eine
spannende Aufgabe fur alle Beteiligten —
angesichts der hohen Informationsdichte
der Plattform mit zahlreichen Produktva-
rianten sowie diversen Firewalls fiir die

Datensicherheit. Da der Rechenkern bei

Auf einen Blick: ELAXY Rechenkerne ...

> sind reine Java-Rechenkerne, bieten J2EE-Konformitat und
Java-Bean-Schnittstellen

> sind zustandslos und verzichten auf eigene Datenhaltung

> lassen sich in alle Umgebungen und auf allen Plattformen
flexibel integrieren —vom PC iiber das Internet bis hin zu
mobilen Anwendungen

> sind hochperformant, bieten hochstes finanzmathematisches
Know-how sowie exakte Rechenleistungen bei geringem
Speicherverbrauch und damit ein optimales Preis-Leistungs-
Verhaltnis

> verfiigen iliber eine sehr gute Skalierbarkeit und ermdglichen
auf verschiedene Rechner verteilte Installationen. Sie sind
wachstumsfahig und lassen sich bei Bedarf um weitere
fachliche Anwendungen erweitern

> sind SOA-fahig und ermaglichen, einzelne Module unabhéngig
voneinander zu verwenden oder auch zu kombinieren. Sie bieten
damit ein hohes MaR an Flexibilitat und Integrationsfahigkeit

> fordern die Industrialisierung der IT: Sie steigern die Wieder-
verwertbharkeit und reduzieren die Entwicklungskosten sowie
die Fertigungstiefe.

> werden laufend Regressionstests und Performancetests
unterzogen

> die Rechenkerne werden bestandig weiterentwickelt und
hinsichtlich gesetzlicher Anderungen aktualisiert.

> gibt es zu den Bereichen Darlehen, Riester, Sparen und
Sozialversicherung. Rechenkerne zu den Themen und Produkten
Wertpapiere, Steuer, Immobilien, Versicherungen / bAV-Produk-
te, Beteiligungen, Sachwerte und die Themenrechner Riirup-
rechner, Kindergeldrechner, Kirchensteuerrechner, Arbeitslo-
sengeld- / Krankengeldberechnung kénnen nach Definition der
entsprechenden Schnittstellen ebenfalls geliefert werden

m |hr Ansprechpartner bei ELAXY:
Gerald Haase, gerald.haase@elaxy.de
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PlanetHome erstmals
extern zum Einsatz
kam, entwickelten die
ELAXY-Spezialisten
tiberdies eine Stan-
dardschnittstelle und
integrierten neue Funk-
tionalitdten: etwa die
Berechnung eines Voll-
tilgungssatzes oder
Kombidarlehen. ,Unse-
re Plattform birgt ein-
zigartiges Know-how -
aber wir sind auch auf der Gegenseite auf
geballtes Wissen gestofien”, sagt Frank
Dilk, der selbst langjdhrige Erfahrung aus
der Software-Entwicklung mitbringt. Alle
hitten dieselbe Sprache gesprochen -
namlich ,Baufinanzierung”. ,Da musste
der ['T-Leiter als ,Eskalationsinstanz’ gar
nicht erst eingreifen”, sagt Dilk schmun-
zelnd. Das Projekt habe geschnurrt wie
ein Kitzchen, samtliche Fragen seien stets
schnell und unkompliziert gel6st worden.

Blitzschnell verlaufen seit dem Rollout
im November auch die Darlehensberech-

»Der Rechenkern ist sehr
schnell, verbraucht wenig
Speicherplatz und bietet uns

vollige Plattform-
unabhédngigkeit.”

Frank Dilk, Leiter IT bei der

PlanetHome AG

nungen auf dem ,Financial Planet” - rund
30 Prozent schneller als mit dem alten
System. Uberdies lassen sich deutlich
mehr Produktvarianten abbilden und
nach oben sind keine Grenzen gesetzt. Ein
weiterer Vorteil der ELAXY-Losung: Sie ist
SOA-fihig und ermdéglicht PlanetHome,
auch nur Teile zur Verfiigung zu stellen.
Etwa den ,QuickCheck”, den Kreditinsti-
tute ihren Kunden im Internet anbieten
kinnen. Hier haben diese die Méglichkeit,
mit wenigen Eingaben und Mausklicks ei-
nen ersten Blick aufihre moglichen Darle-

Finanzierungen:

henskonditionen zu
werfen. ,,Die Flexibili-
tat des Rechenkerns ist
schon beeindruckend.
Allein, wie gut er alle
Verdnderungen unter-
stiitzt, die sich durch
die Finanzkrise erge-
ben haben”, meint
Frank Dilk. Gleichgiil-
tig, ob spezielle Til-
gungsberechnungen,
Kooperationsprodukte
aus dem Versicherungsumfeld oder
Mischzinsen zwischen zwei Darlehens-
tranchen vorliegen: Der Rechenkern istin
der Lage, alles punktgenau auszuarbeiten,
sodass der Kunde einen realen Effektiv-
zins fur seine Gesamtfinanzierung erhalt.
Denn Transparenz schafft Vertrauen, was
in Zeiten wie diesen umso wichtiger ist
und auch Frank Dilks personlichem Cre-
do entspricht: ,Eine Kommunikation auf
Augenhohe ist unabdingbar, erklart der
IT-Leiter. ,Dies pflegen wir stets mit all
unseren Partnern. Denn nur so entstehen
Losungen, die langfristig wirken. Und die
beweisen, dass eine Baufinanzierung gar
nichtso kompliziert sein muss.” [l

Auf einen Blick: PlanetHome AG
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